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Operate on the highest level



Zowel permanent als
collectief

Zowel voor schuine als
platte daken, maar ook

mobiele randbeveiliging

Om veilig het dak te
betreden bij
werkzaamheden

Tijdelijke of permanente valbeveiliging nodig? Neem gerust eens contact met ons op!

+31 493 820006
info@vdevangnetten.nl
https://www.vdevangnetten.nl/

DERBICOLOR NT,
DURZAME DAKEN IN KLEUR

Derbigum introduceert Derbicolor NT, een bitumineuze
dakbaan die deel uitmaakt van het NT-gamma.

De witte leislag* op Derbicolor NT zorgt voor uitstekende
hechting en dekking, wat de UV-bestendigheid bevordert.
Deze toplaag is vergelijkbaar met onze Derbigum SP FR,
waarvan de levensduur 40+ jaar bedraagt.

Een duurzame keuze voor kwaliteit en esthetiek.

*Standaard beschikbaar in lichtgrijs, donkergrijs en wit.
Andere kleuren op aanvraag
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UITGEVER
Barry Reede

SALES & TRAFFIC
Marloes Oink

REDACTIE
Frieda Zieleman

FOTOGRAFIE
Jeroen van Eijndhoven

VORMGEVING
Nicolet Pennekamp

NEW BUSINESS
Marja Maars

DRUKWERK
Damen Drukkers

COPYRIGHT

Niets uit onze magazines mag worden
verveelvoudigd of anderzins toegepast
worden, zonder onze schriftelijke
toestemming.

PEOPLE, PLANET, PROFIT

Onze magazines worden volledig
CO2 neutraal gerealiseerd. Tevens
waarborgen wij duurzaamheid door
ISO 14001, I1SO 14064 Carbon
Footprint, ISO 9001, ISO 12647-2,
ISO 27002, FIRA (Brons) en ons
Duurzaam Inkoop- en FSC certificaat.

: ® /\kumuq N

Interesse in een
Great Magazine?

Neem contact met ons op
voor de mogelijkheden.

020 5800 977

info@greatmagazines.nl
www.greatmagazines.nl
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60 jaar Hendrikx Daksystemen

Met veel trots presenteer ik het jubileummagazine ter ere van ons zestigjarig
bestaan. We zijn een echt familiebedrijf, in 1964 opgericht door mijn opa en
oma Mies en Griet Hendrikx. Precies dertig jaar later namen mijn vader en
moeder, Peter en Ria, het over en sinds dit jaar - toevallig wéér precies dertig
jaar later - sta ik aan het roer. Ik ben heel trots op wat mijn opa en vader hebben
bereikt en ben vastbesloten om dat succes de komende jaren verder uit te
bouwen.

In dit jubileummagazine blikken we uitgebreid terug op de belangrijkste
mijlpalen van de afgelopen zestig jaar. Aan de hand van een paar recente
projecten vertellen we waar we als bedrijf in gespecialiseerd zijn. Ook maak je
kennis met een aantal van onze medewerkers, die zich elke dag met hart en
ziel inzetten voor het beste resultaat. Natuurlijk richten we ook de blik op de
toekomst. Ik heb een duidelijke koers voor ogen en daar hoort een nieuwe
naam, een nieuwe huisstijl en een nieuw logo bij. Ons nieuwe logo siert de
cover van dit magazine, misschien was het je al opgevallen. In het magazine
lees je er meer over.

Graag wil ik op deze plek al onze medewerkers, relaties,samenwerkingspartners
en klanten bedanken voor hun steun en inzet. Dat we als familiebedrijf deze
mooie mijlpaal hebben bereikt, hebben we mede aan jullie te danken. Daarnaast
een extra woord van dank aan alle relaties die dit magazine mede mogelijk
hebben gemaakt.

Nk HHendrikx

Directeur-eigenaar Hendrikx Daksystemen
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Sinds de start in 1964 heeft Hendrikx Daksystemen een sterke
ontwikkeling doorgemaakt. Peter en Nick Hendrikx blikken terug
op de belangrijkste gebeurtenissen en mooiste mijlpalen.

Peter Hendrikx:
‘Vroeger wilde iedereen alles kunnen,
tegenwoordig draait het juist meer
om specialisatie’

< HENDRIKX DAKSYSTEMEN



ick vertelt: “Zestig jaar geleden zijn mijn opa en

oma Mies en Griet Hendrikx het bedrijf samen

begonnen. Mijn opa werkte al vanaf zijn dertiende

als leerling loodgieter en wilde voor zichzelf
beginnen. Maar er waren al vijf loodgietersbedrijven in
Someren, dus koos hij voor een dakdekkersbedrijf. In de
jaren zestig kwam de industrie op en werden er grote
panden gebouwd met platte daken. Dat was nieuw, dus
daar zag mijn opa kansen. Hij begon alleen, maar moest al
snel personeel aannemen. Toen het bedrijf groeide, is hij
zich steeds meer op de bedrijfsvoering gaan richten”

Hoogtijdagen

Mies startte daarnaast een handelsonderneming. Vanuit die
onderneming verkocht hij door heel Nederland producten
en gereedschappen voor dakbedekking. In de hoogtijdagen
had deze honderd medewerkers. In 1994, precies dertig
jaar na de oprichting, namen Nicks vader en moeder, Peter
en Ria, het dakdekkersbedrijf over. Peter vertelt: “Dat was
enigszins noodgedwongen, want Mies kreeg op zijn 48¢
een hartaanval en is uiteindelijk een jaar uit de running
geweest. Toen hij hersteld was, zag hij dat het goed ging.
We spraken af dat ik me op het dakdekkersbedrijf zou
blijven focussen en hij op de handelsonderneming. Die
heeft hij uiteindelijk in 2000 verkocht”

1964
Oprichting
Dakdekkersbedrijf Hendrikx

1979
Hendrikx Handelsonderneming
verhuist naar Nijverheidstraat

19984

Overname Hendrikx
Dakdekkersbedrijven door
Peter en Ria Hendrikx
(onderneming bestaat 30 jaar)

1982

Hendrikx Dakdekkersbedrijven
bouwt een tweekleurig dak op de
Tongelreep in Eindhoven

2000
Hendrikx Handelsonderneming
verkocht aan CRH Group
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2000

Hendrikx Daksystemen maakt
het destijds grootste dak van
Nederland, bij Sony in Tilburg
(meer dan 80.000 m?)

2016

Supercel met extreme hagel
verwoest meer dan 50% van
alle daken in de regio Someren.
Hendrikx zet alle zeilen bij in de
uitvoering om zo veel mogelijk
klanten in de regio te helpen

2024

Overname Hendrikx Daksystemen
door Nick Hendrikx
(onderneming bestaat 60 jaar)

2025

Hendrikx Daksystemen wordt
Hendrikx Roof Contractor

HENDRIKX DAKSYSTEMEN

Focus op dakbedekking

In de jaren negentig werden de activiteiten uitgebouwd
en werd het bedrijf omgedoopt tot Hendrikx Dak & Gevel.
Peter vertelt: “Mijn vader had net voor zijn hartaanval
twee mannen aangenomen die gespecialiseerd waren in
gevelbeplating. Het idee was om voor klanten de hele
buitenschil van het gebouw te kunnen neerzetten. Dit heeft
jarenlang goed gelopen, tot de bouwcrisis. In 2013 hebben
we de geveltak weer afgestoten en kwam de focus volledig
op dakbedekking te liggen. Dat is wel een verschil tussen
toen en nu: vroeger wilde iedereen alles kunnen, tegen-
woordig draait het juist meer om specialisatie”

Filosofie

Ook Nick had van jongs af aan interesse in de bouwwereld.
Na zijn opleidingen mbo bouwkunde en hbo bouwtechni-
sche bedrijfskunde koos hij er bewust voor om eerst ergens
anders te gaan werken. “Het leek me goed om eerst bij een
ander bedrijf in de keuken te kijken en mezelf daar te ont-
wikkelen” Hij ging aan de slag bij Rijndijk Construction,
een bedrijf dat actief is in internationale staalbouw. Vooral
de focus op grote industriéle bedrijven en productie-
bedrijven vond hij interessant, een filosofie die hij later
meenam naar Hendrikx Daksystemen. Nick werkte drie
jaar bij Rijndijk Construction. In 2016 vroeg zijn vader hem
of hij naar Hendrikx Daksystemen wilde komen. In eerste




instantie ging Nick aan de slag als bedrijfsleider. Sinds
januari 2023 is hij directeur, in maart 2024 nam hij het
bedrijf officieel over.

Eigen koers varen

Peter komt nog regelmatig binnenlopen op de zaak, maar
kan het verder goed loslaten. Nick krijgt de kans om zijn
eigen koers te varen.“In het begin vond ik dat best moeilijk
hoor”, vertelt Peter. “Nick focust heel duidelijk op de meer
industriéle projecten. In het begin had ik daar een hard
hoofd in,maar ik zie dat het werkt. Dus nu kan ik het in het
volste vertrouwen aan hem overlaten”

Complexer werk

Terugkijkend op de afgelopen zestig jaar ziet Nick dat er
veel veranderd is. Zo zijn er modernere technieken en
nieuwe materialen gekomen, net als andere regels op het
gebied van veiligheid en arbeidsomstandigheden. Ook de
grootte van het bedrijf heeft sterk gefluctueerd. “Dertig
jaar geleden waren we bijvoorbeeld veel groter. Door de
bouwcrisis moesten we veel personeel laten gaan. Nu
werken we veel met zzpers en onderaannemers als aan-
vulling op onze eigen medewerkers”, vertelt hij. Ook het
werk zelf is veranderd, want de functie van daken is steeds
breder geworden. “Hoefde je vroeger alleen rekening te
houden met waterdichting, nu komen er ook bijvoorbeeld

daktuinen en installaties op daken. Dit maakt ons werk
complexer, het vereist meer specialisme en techniek’,
aldus Nick.

Reputatie hooghouden

Toch is er in die zestig jaar ook veel hetzelfde gebleven.
Nick: “In al die jaren hebben we nooit onze hand omge-
draaid voor moeilijke, uitdagende projecten. En dat is nog
steeds onze kracht” Het feit dat Hendrikx Daksystemen
een echt familiebedrijf is, is voor Nick van grote waarde.
“Daardoor wil je de kwaliteit en de waarde voor de klant
waarborgen. Als je al zo lang bestaat, heb je een reputatie
hoog te houden. Daar zet ik me voor de volle honderd
procent voor in!”

Nick Hendrikx:
‘We hebben onze hand nooit omgedraaid
voor moeilijke, uitdagende projecten’



Daksystemen zich gespecialise
uitdagende multidisciplinaire d

die niet standaard zijn. Bij ongevee
helft daarvan gaat het om nieuwbo
andere helft is renovatie. Op deze pag
lees je meer over deze specialismen,
waarbij we de industriéle en utiliteits-
projecten er extra uitlichten.

Nieuwbouw

ij ongeveer de helft van de werkzaamheden van
Hendrikx Daksystemen gaat het om nieuwbouw-
projecten. Daarbij heeft de architect in de ontwerp-
fase vaak al bepaald welke dakbedekking er op een
pand gebruikt gaat worden, net als waar de installaties en
lichtstraten moeten komen. Dit staat vermeld in het tech-
nisch bestek. Maar wanneer wij hier andere ideeén over
hebben, dan nemen we graag een adviserende rol op ons.

Bij nieuwbouw zijn er twee mogelijkheden: of het gaat om
uitbreiding van een bestaande klant, of het gaat om
losstaande nieuwbouw. Zo zijn we momenteel betrokken
bij een groot nieuwbouwproject op de Maasvlakte, waar

een compleet nieuw bedrijventerrein wordt gerealiseerd.

De opdrachtgever is vaak de aannemer, die huurt ons in
als onderaannemer. Vaak worden we daarbij door eind-
gebruikers en leveranciers naar voren geschoven als
preferred supplier.

=] HENDRIKX DAKSYSTEMEN

‘Vaak worden we door eindgebruikers
en leveranciers naar voren geschoven als
preferred supplier’

Steeds vaker heeft het dak meer functies dan alleen het
waterdicht houden van het pand. Er komen bijvoorbeeld
zonnepanelen op, er moet ruimte zijn voor installaties
en/of er wordt een groendak aangelegd. Dit heeft allemaal
gevolgen voor het type dak dat gerealiseerd moet worden.
Bij groendaken is het belangrijk dat de draagkracht en de
worteldoorgroeibestendigheid gegarandeerd wordt. Een
mooie casus is het project Waterproductiegebouw Brabant
Water te Eindhoven, waar we speciale foamglasisolatie in
combinatie met worteldoorgroeibestendige dakbedekking
hebben toegepast en met de ambachtelijke bitumen giet-
methode een ondoordringbaar dak hebben gerealiseerd.
Hierdoor is de plaatsing van een intensief tuindak mogelijk.



Sint Jans Gasthuis

Hendrikx Daksystemen is als dak-
specialist betrokken bij de nieuw-
bouw van het Sint Jans Gasthuis,
een ziekenhuis in Weert. Het gaat
om een groot complex, met diverse
daken. Aanvullend hebben we voor-
bereidingen getroffen voor groen-
daken en permanente valbeveili-
ging aangelegd: ankerpunten met
een lijnsysteem waarmee je jezelf
kunt borgen. Dat biedt niet alleen
veiligheid voor de dakdekkers,maar
ook voor bijvoorbeeld glazenwas-
sers en installateurs die op het dak
werken.

Aannemer Van Boekel

Voor Brabant Water is Hendrikx Daksystemen betrokken
bij de bouw van het grootste waterproductiegebouw van
Nederland. In totaal gaat het om vijf verschillende daken.
Op vier daarvan komen intensieve groendaken, met zitge-
legenheden, wandelpaden, begroeiing en zelfs bomen. Mark
Houterman is werkvoorbereider bij aannemer Van Boekel.
“We zijn bij Hendrikx Daksystemen uitgekomen via FoamGlas.
Zij gaven aan dat Hendrikx een van de weinige dakdekkers-
bedrijven is die het oude ambacht van bitumen gieten nog

beheerst. Ik doe het niet vaak, en zeker niet bij dakdekkers,
maar ik heb wel een half uur staan kijken toen ze hiermee
bezig waren. Ondanks de grote hitte zag je dat ze echt
genoten van hun vak. Uiteraard hebben we na afloop alles
uitgebreid getest: de kwaliteit was goed. Nick is iemand die
zijn afspraken nakomt en graag van tevoren om tafel gaat
om dingen goed toe te lichten. Dat wil je als aannemer, een
specialist waar je op kunt vertrouwen. Als alle onderaan-
nemers zo waren,zou mijn werk een stuk makkelijker zijn”

JUBILEUMMAGAZINE
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Renovatie

endrikx wordt ingeschakeld voor renovatie als

een dak versleten is of als een klant er iets mee

wil in de toekomst (bijvoorbeeld dakveiligheid,

zonnepanelen, een groendak en/of installaties).
Een renovatieproject begint met het inventariseren van de
wensen van de klant. Veel klanten vragen ons om mee te
denken over de meest geschikte oplossing. Bij renovatie is
technische expertise essentieel om een passende oplossing
te bieden voor de wensen van de klant, zonder het proces te
verstoren. Vaak zijn we bij een renovatieproject de hoofd-
aannemer en nemen we het dakrenovatieproject van a tot
z op ons, inclusief projectmanagement.

HENDRIKX DAKSYSTEMEN

Het grote verschil met nieuwbouw is dat je bij nieuwbouw
een open dak dichtmaakt, terwijl je bij renovatie vaak een
bestaand dak sloopt met risico van waterinfiltratie. De
belangrijkste uitdaging is dan om ervoor te zorgen dat het
bedrijfsproces van de klant niet door de werkzaamheden
wordt verstoord. Het gebeurt regelmatig dat er bij een
klant productieprocessen door blijven gaan waar absoluut
geen vocht bij mag komen. Daar passen we onze werk-
methodes op aan. Slopen van het oude dak kan dan alleen
bij droog weer en er worden materialen verwerkt waarmee
het dak zo snel mogelijk weer dicht is.

‘Bij een renovatieproject
zijn we vaak de hoofdaannemer’



Hill's Pet Nutrition

Voor Hill's Pet Nutrition realiseert Hendrikx als dak-
aannemer al een aantal jaren de dakrenovaties op de
productiesite in Etten-Leur. Het gaat om uitdagende
dakrenovaties, met hoge complexiteit in de uitvoering en
verwerking van materialen van Sika Sarnafil van hoge
kwaliteit. De daken, op de deels oude gebouwen van de

Coca Cola

Johan van Strien is facility technician bij de fabriek
van Coca Cola in Dongen. Hendrikx Daksystemen
verricht er al een jaar of dertig dakrenovatie en
-onderhoud. Johan: “We hebben één grote productie-
site met veel dakvlakken. Deze bestaan uit verschil-
lende materialen en verschillende ondergronden,
dus er moet telkens een oplossing op maat worden
bedacht en gerealiseerd. Hendrikx Daksystemen weet
precies wat er moet gebeuren. Ik ken de meeste
dakdekkers persoonlijk en zie dat die jongens hart
hebben voor de zaak. Als er een kleine lekkage is,
komen ze zelfs op zaterdag. Ook de afdeling plan-
ning denkt altijd goed mee. Dat maakt de samen-
werking heel prettig. Ik wil met geen enkel ander
dakdekkersbedrijf samenwerken”

productielocatie, worden stap voor stap geupdatet vol-
gens de nieuwe normen en standaarden. Daarbij is het
essentieel dat de opdrachtgever geen hinder ondervindt
van de werkzaamheden. We zijn als Hendrikx trots op
dergelijke opdrachtgevers waar we door de jaren heen
een partnership mee opbouwen.

JUBILEUMMAGAZINE
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Hendrikx Daksystemen in een notendop

Gespecialiseerd in platte daken,
zowel bitumen, kunststof als
Resitrix dakbedekking.

Gespecialiseerd in multi-
disciplinaire, complexe en

uitdagende projecten.

Veel ervaring met industriéle
projecten op ‘high safety locaties’.

HENDRIKX DAKSYSTEMEN

Fungeert als multidisciplinaire
dakaannemer en realiseert daken
met zonnepanelen, dakveiligheid,
groendaken et cetera.

Denkt mee in het ontwerpproces
en geeft gedegen advies over de
meest geschikte oplossing in
nieuwbouw en renovatie.

Bouwtechnische expertise en
ervaring maakt ons een partner
in het bouwproces.

Werkgebied: van Amsterdam tot
Maastricht, Noord-Belgié en
West-Duitsland.

Een vast team én een flexibele schil
van gemiddeld dertig man.



Industrie

endrikx Daksystemen is al jarenlang gespeciali-

seerd in industriéle gebouwen op grote sites.

Het kan gaan om nieuwbouw, renovatie of jaar-

lijks service-en dakonderhoud.Vaak gaat het om
‘high safety locaties, waar bijvoorbeeld sprake is van
productiebedrijven in de maak- automobiel-, hightech-,
food- en petrochemische industrie, farmacie en power-
locaties (hoogspanning). Op dit soort locaties gelden
strenge eisen. Die eisen gaan bijvoorbeeld over ervaring
met soortgelijke projecten, de manier van werken en de te
nemen veiligheidsmaatregelen. Ook de materialen die we
gebruiken moeten vaak aan verzwaarde en aanvullende
certificeringen voldoen.

Bij dit soort projecten is het ontwerp, materialisatie, voor-
bereiding en afstemming met de klant essentieel. Tijdens
de realisatie van het project vraagt het meer van de uit-
voerende mensen om alle procedures van de klant te
volgen. Materialisatie van het dak wordt belangrijker, om
te voorkomen dat omgevingsfactoren invloed hebben
op de levensduur van de daken. Dit kan betekenen dat er
wordt gekozen voor materialen die resistent zijn tegen
de uitstoot van bepaalde locaties of omgevingen. Door
de jarenlange ervaring met dit type projecten en locaties
weten we hoe we moeten omgaan met werkvergunningen
en respecteren we de eisen van de klant. Voor de veilig-
heid van onszelf, onze klant en de omgeving.

‘Bij industriéle projecten
komt in de voorbereidende fase
meer kijken’

KLANT AAN HET WOORD

Stevacon

Bouwbedrijf Stevacon huurt Hendrikx
Daksystemen in voor werkzaamheden op de
daken van Chemelot, een industriecomplex
voor chemische industrie in Geleen. Danny
Narinx van Stevacon: “Op het Chemelot-terrein
gaat veiligheid boven alles: verantwoord en
doordacht werken is het allerbelangrijkste.
Dat is aan Hendrikx Daksystemen zeker toe-
vertrouwd. Bovendien denken ze mee waar ze
kunnen en zetten ze zich altijd in voor het
waarborgen van de planning. De lijnen zijn
kort en er is geen hiérarchie. Ik stem net zo
snel iets met Nick af als met de uitvoerders”

KLANT AAN HET WOORD

Mobilis TBI

Leon Groeneveld is strategisch inkoper bij
Mobilis TBI. Hendrikx Daksystemen is partner
voor meerdere projecten voor TenneT. Leon:
“Hendrikx Daksystemen is een goede en be-
trouwbare partner met veel kennis in huis.
Het overleg verloopt goed en ze leveren
kwaliteit. Ook voldoen ze aan alle eisen die
de opdrachtgever stelt, bijvoorbeeld op het
gebied van COz-reductie en veiligheid. Maar
het allerbelangrijkste is dat alles tijdens de
realisatiefase soepel en volgens planning ver-
loopt. Ik weet dat ze ook andere mooie indus-
triéle projecten doen, dat geeft vertrouwen.
Al met al zie ik Hendrikx Daksystemen als een
gewaardeerde samenwerkingspartner voor de
lange termijn”

JUBILEUMMAGAZINE 1=



Maak kennis
met onze mensen

Bij Hendrikx Daksystemen werkt een vast team van eigen
mensen en een flexibele schil van gemiddeld dertig ma
Door het jaar heen worden er diverse activiteiten en

bedrijfsuitjes georganiseerd en kunnen de medews

opleidingen volgen. Maak hier kennis met een a
vaste gezichten.

1<

ANITA VAN OTTERDIJK EN BERT BERKERS
ADMINISTRATIEF MEDEWERKERS

Bert en Anita noemen zichzelf ‘de Wikipedia’' van de zaak.
“Als er iemand wil weten wanneer we voor het laatst bij
een bepaalde klant zijn geweest, dan hebben wij het ant-
woord”, vertelt Anita. Zij en Bert hebben de taken duidelijk
verdeeld: Anita houdt zich bezig met personeelszaken en
de ondersteuning van de directie, Bert richt zich op de

HENDRIKX DAKSYSTEMEN

financiéle administratie. Voor het maken van de verkoop-
facturen overlegt hij veel met de uitvoerders. “De onder-
linge sfeer is ontzettend goed” Dat kan Anita, als enige
vrouw in het team, beamen. “Ik vind het leuk om in een
mannenwereld te werken. De houding van aanpakken en
zeggen waar het op staat past goed bij mij”



ADRIE SMETSERS EN
PETER WULLEMS
UITVOERDERS

Adrie en Peter starten elk nieuw project op met de dak-
dekkersploeg,zodat iedereen weet wat er moet gebeuren.
Peter: “Een goede start is het halve werk Vooraf bekijken ze
de locatie goed: hoe ziet het dak eruit, kan de opdracht ge-
daan worden zoals de klant het bedacht heeft, waar kan de
kraan staan? Adrie: “We zijn veel buiten en kunnen onze eigen
tijd indelen.Als een project eenmaal loopt, beslissen we zelf
wanneer we gaan kijken” Een belangrijke taak is om de kwa-
liteit van het werk te controleren. “Dat vind ik soms best
lastig, ik voel me dan net een politieagent”, vertelt Peter.
“Maar omdat we zeker willen weten dat we het beste resul-
taat behalen voor de klant, doe ik het toch heel grondig”

JUBILEUMMAGAZINE
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GERARD WIJNEN
PROJECTLEIDER

Gerard is verantwoordelijk voor het projectmanagement,
de personeelsplanning,de werkvoorbereiding en het rege-
len van de benodigde materialen. Hij heeft hierover veel
overleg met Adrie en Peter. “Er gebeuren best vaak onver-
wachte dingen, zoals een kraan die kapotgaat of een klus
die op het laatste moment wordt uitgesteld. Het is dan
zaak om de mensen snel ergens anders in te plannen’,
vertelt Gerard. Stress levert het hem niet op. “lk heb het
liever te druk dan te saai. En als het gelukt is om een
probleem op te lossen, geeft dat veel voldoening”

HENDRIKX DAKSYSTEMEN

ROB VAN DER LINDEN
CALCULATOR/VERKOPER

Rob werkt al 45 jaar in de bouw, waarvan bijna twee
jaar bij Hendrikx Daksystemen. Hij vindt de sfeer
binnen het bedrijf heel goed. “We zijn bijna allemaal
leeftijdsgenoten, behalve Nick natuurlijk. ledereen
is zich ervan bewust dat we het met z'n allen voor
elkaar moeten zien te krijgen. En dat lukt goed” Zijn
takenpakket is gevarieerd en omvat onder andere
calculeren, offertes maken, het werk opnemen bij
klanten en inkoopvoorbereiding. Hij zet zich graag
in voor het beste resultaat. “Dat doe ik door klanten
veel aandacht te geven en goed en duidelijk ant-
woord te geven op hun vragen”



ROEL VAN WEERT EN
FLOREN VAN HOOIJDONK
DAKDEKKERS

Roel en Floren zijn tien jaar geleden samen in dienst ge-
komen bij Hendrikx Daksystemen en zijn perfect op elkaar
ingespeeld. Beide dakdekkers zijn zeer ervaren vaklieden.
Floren is communicatief goed onderlegd en heeft in zijn
rol als voorman veelvuldig contact met uitvoerders en
collega’s. Roel: “Bij renovatieprojecten komen we veel uit-
dagingen tegen, maar dat is waar we goed in zijn” Floren
vult aan: “Dat zijn wel de mooiste projecten, daar komt de
echte dakdekker in ons naar boven. Bij goed weer hebben
we het mooiste werk dat er is” Roel: “We worden nooit
gepusht om het werk sneller af te krijgen. Maar als je weet
dat het de volgende dag gaat regenen, zet je uit jezelf een
tandje bij. Dat doe je eigenlijk automatisch als je een goede
werkgever hebt die ook altijd iets voor jou overheeft”

JUBILEUMMAGAZINE
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Ter gelegenheid van het zestigjarig bestaan van Hendrikx Daksystemen werd het
voltallige personeel begin november getrakteerd op een reis naar Milaan. Het werd
een heel gezellig en geslaagd weekend! Deze groepsfoto is gemaakt bij de Duomo.
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@ FOAMGLAS

www.foamglas.nl

FOAMGLAS® ACTIVE ROOFS

FOR SUSTAINABLE CITIES

Jouw werk op het plat dak heeft een positieve impact op
zijn werk onder het plat dak. Met onze platdakisolatie help
je hem bij het brandveilig maken van zijn werkomgeving. A\
Steenwol is bestand tegen temperaturen tot boven de .

1.000°C. En daarmee een onmisbare laag tussen brand
en veiligheid.

» U

D N

Vergroot je kennis over brandveilig isoleren.

rockwool.nl/roofer
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TOTAALOPLOSSING BIJ
HIJSWERKZAAMHEDEN

Kraanverhuur / Berging / De-montage
Intern-transport / Fabrieksverhuizingen
Industriéle dienstverlening

PERMANENTE WATERDICHTING

‘ ‘ www.sika.be
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Samen sterk

Meer dan vijftig jaar
succesvolle samenwerking

Dit jaar viert onze gewaardeerde klant, Hendrikx Daksystemen,
zijn zestigjarig jubileum. Al zestig jaar staat het bedrijf in de
dakdekkersbranche bekend om het vakmanschap en de toewijding.
Het is een eer om als leverancier van gasflessen al meerdere
generaties deel uit te maken van dit succesverhaal.

e samenwerking tussen Hendrikx Daksystemen
en Marco Gas gaat meer dan vijftig jaar terug. Al
deze tijd leveren wij wekelijks onze gasflessen
aan de Zaanstraat in Someren. Wat ooit begon
met Mies Hendrikx Dakbedekkingen en mijn vader Toon
van den Broek, bekend als ‘Toontje Gas), is uitgegroeid tot
een hechte relatie. Vroeger ging ik zelf weleens mee naar
Someren, waar we altijd goede gesprekken hadden op
kantoor. Het was een andere tijd, waarin alles nog in het
Atlanta-notitieboekje werd opgeschreven en direct con-
tant werd afgerekend. Later nam Peter de werkzaamheden
van zijn vader over, net zoals ik mijn vader opvolgde.
Inmiddels staat Nick aan het roer en is de relatie tussen
Hendrikx Daksystemen en Marco Gas nog steeds hecht.

De gasflessen van Marco Gas spelen een cruciale rol in de
dagelijkse werkzaamheden in de dakdekkersbranche. Wij
zijn een landelijke leverancier van propaangas in flessen,
cilinders, pakketten en bulkgas, en ook industriéle gassen.

Toon van den Broek

Dankzij ons eigen wagenpark kunnen onze klanten rekenen
op een flexibele en klantgerichte service, waarbij we de
kwaliteit altijd waarborgen.

Graag wil ik Hendrikx Daksystemen bedanken voor de fijne
samenwerking. Ik ben enorm trots op de band die we
hebben opgebouwd en feliciteer de familie Hendrikx met
dit prachtige jubileum. Met vertrouwen kijken we uit naar
de toekomst en de vele mooie projecten die we samen
nog mogen realiseren. We wensen de familie Hendrikx
alle succes en een voorspoedige toekomst toe.

Mareo van den Broek

Directeur Marco Gas

MARCOGAS.NL

JUBILEUMMAGAZINE

21



Toekomstbestendig
ondernemen doe je samen

Rabobank in de regio Oost-Brabant feliciteert
Hendrikx Daksystemen met hun 60-jarig jubileum!

Rabobank %

Everdenberg 77 ¢ 4902 TT Oosterhout * www.domelichtstraten.nl ¢ 0162 - 46 21 88 * info@domelichtstraten.nl

Bent u op zoek naar o
y - Kwaliteit
zonnepanelen en/of accu’s? el el

- Scherp geprijsd
- Goede service

=0 hd selar

Laat u vrijblijvend informeren door onze adviseurs

Someren-Eind

Specialist in duurzaamheid 0493 47 96 85
www.hdsolar.nl
—— voor particuliere & zakelijke klanten —— info@hdsolar.nl

Zestig jaar Hendrikx Daksystemen uit Someren. Een op-en-top
familiebedrijf én een leeftijdsgenoot van Roval. Ook de Brabantse
grondslag hebben we gemeen. We kijken er naar uit om na deze
mooie mijlpaal ook de komende tientallen jaren weer gezamenlijk
op te trekken bij nieuwe projecten. Zestig jaar lang historie, zestig
jaar lang ambitie. Alleen de allerbesten houden het zo lang vol!
Kwaliteit komt immers altijd bovendrijven. Daarom levert Roval
z0 graag aluminium dakranden aan Hendrikx Daksystemen.

Gefeliciteerd met dit prachtige jubileum! &\‘;&\Qﬁt\\%\\&“&&w

ALUMINIUM
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in de bouw

SOPREMA, opgericht in 1908 in Frankrijk, is een wereldwijd erkende fabrikant van
waterdichtings-, isolatie- en dakbedekkingssystemen. Het bedrijf biedt een breed scala
aan producten, zoals bitumineuze en synthetische membranen, vloeibare waterdichtings-
systemen en thermische en akoestische isolatiematerialen. Deze worden toegepast voor
daken, muren, funderingen en vloeren. Innovatie en duurzaamheid staan centraal in
SOPREMA's strategie, met een sterke nadruk op milieuvriendelijke en energie-efficiénte

oplossingen.

en belangrijk onderdeel van SOPREMA's strategie

is de ‘Let's go to Zero-campagne, gericht op het ver-

minderen van de ecologische voetafdruk. Doelen

zijn onder andere nul CO;-uitstoot, nul afvalpro-
ductie en het gebruik van 100% hernieuwbare energie in
productieprocessen. Met deze doelen wil SOPREMA bij-
dragen aan een duurzamere bouwsector in de strijd tegen
klimaatverandering.

Veiligheidspartner

Vlutters Tools & Safety, gevestigd in Oldenzaal en onder-
deel van SOPREMA NL BV, is dé veiligheidspartner van
Hendrikx Daksystemen. Dankzij het Soprasafe-assortiment
van Vlutters heeft Hendrikx Daksystemen talrijke daken veilig
en waterdicht opgeleverd. Naast valbeveiliging biedt Vlutters
ook ondersteuning bij het ontwerpen van daken en voert het
Risico Inventarisatie en Evaluatie (RI&E) uit,om samen met
klanten veilige en efficiénte daksystemen te realiseren.
Vlutters is daarnaast gespecialiseerd in de verkoop en ver-
huur van gereedschappen en veiligheidsuitrusting voor de
bouwsector. Het productaanbod omvat hand- en elektrisch

gereedschap, evenals persoonlijke beschermingsmiddelen
zoals helmen, handschoenen en veiligheidsbrillen. Dankzij
deze verhuur- en onderhoudsdiensten kunnen klanten be-
schikken over goed onderhouden apparatuur zonder grote
investeringen.

Innovatie en duurzaamheid

Samengevat, SOPREMA en Vlutters Tools & Safety zijn beide
belangrijke spelers in de bouwsector. SOPREMA speciali-
seert zich in innovatieve waterdichting en isolatie, met een
focus op duurzaamheid via de ‘Let's go to Zero-campagne.
Vlutters Tools & Safety levert hoogwaardige gereedschap-
pen en veiligheidsuitrusting, wat bijdraagt aan de veiligheid
en efficiéntie op bouwplaatsen. Beide bedrijven dragen bij
aan verbeterde kwaliteit, veiligheid en duurzaamheid in de
bouwindustrie.

Viutters

TOOLS & SAFETY

SOPREMA

VLUTTERS.NL

?SOPREMA

SOPREMA.NL
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DUURZAME DAKBEDEKKING
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Sinds maart 2024 is Nick Hendrikx eigenaar van Hendrikx Daksystemen.
Hij heeft duidelijke ambities voor het familiebedrijf.

e koers die Nick al heeft ingezet - met de focus

op de complexere, industriéle projecten - gaat

hij de komende jaren voortzetten. Daarbij gaat

Hendrikx Daksystemen zich profileren als dak-
aannemer. “Klanten kunnen bij ons terecht voor alles wat
met daken te maken heeft: service en onderhoud, dak-
systemen, valbeveiliging, zonnepanelen, daktuinen, licht-
straten en eventueel installatietechniek. Waar nodig huren
we expertise in bij vaste partners, maar wij zijn als dak-
aannemer eindverantwoordelijk”

Nieuwe naam en slogan

Bij die nieuwe koers hoort een nieuwe huisstijl, een nieuw
logo en ook een nieuwe naam: Hendrikx Roof Contractor.
“We hebben bewust gekozen voor een Engelse naam,
omdat dit beter aansluit bij het type klanten waar we ons

op richten”, vertelt Nick. Ook de nieuwe slogan is in het
Engels: ‘Operate on the highest level. “Deze slogan vertelt
precies waar we voor staan en voor wat voor type klanten
we werken. Natuurlijk werken we letterlijk op hoog niveau,
maar we bieden ook expertise en vakmanschap op het
hoogste niveau’”

Mooie kansen

Nick wil de komende jaren groeien als organisatie. Hij
vertelt: “Er komt meer focus op een langdurig partnership
tussen ons en onze klanten. We bieden goed onderhoud,
uitstekende service en gedegen advies aan klanten over
vervangingen of aanpassingen. Met onze brede expertise
en capaciteit om complexe dakprojecten te realiseren,zijn
en blijven wij dé partner voor het beheren en realiseren
van daken”

HENDRIKXXE:E
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Operate on the highest level
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WE FELICITEREN HENDRIKX MET

60 JAAR

DAKEN VOL HERINNERINGEN!

Universal
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Makkelijk, snel, veilig én duurzaam! Icopal Universal is

een dakbedekking die niet alleen goed is voor het dak, maar
ook voor de planeet en jezelf. Met zijn unieke samenstelling
en gebruiksvriendelijke eigenschappen biedt het jou

een scala aan voordelen. Al 60 jaar bouwen, lachen en samen herinneringen maken.
B Bij Guardian draait het niet alleen om daken, maar ook
%@ Hoogwaardige kwaliteit voor nu, om de verbinding die we in al die jaren met Hendrikx

%ﬁé’@ eenbeter dak voor de toekomst Daksystemen hebben. Een belangrijke sparringpartner voor
o ons huidige, maar ook nieuwe productengamma. Op naar
nog veel meer jaren vol mooie en leerzame momenten!

Partofm |COPQ| ~uGUARDlAN guardian.nl

your smart roof guide

AFVOEREN © OVERSTOR CHTINGEN - KABELDOORVOEREN - DAKGOTEN * ZETWERK

AGS ECO Afvoeren®

CO2 neutraal geproduceerd. Gelast met waterstof.

e Vervaardigd uit 100% gerecycled lood. Ingezameld in Nederland. Gerecycled in
Nederland. Met Nederlandse milieurichtlijnen.

* Geen afval tijdens productie van Eco-Afvoeren. Snijresten worden versnipperd en
duurzaam ingezet als ballastlood tbv de scheepvaartindustrie.

* Door aangebrachte waterscheindende laag in de waterloop van de afvoer wordt
direct contact tuusen lood en hemelwater voorkomen.

e Standaard voorzien van vooraf aangebrachte bitumineuze hechtlaag op de
plakplaat. Gecontroleerd en miniem aangebracht.

* Autogeen gelast met Waterstof Zuurstof. Uitstoot is uitsluitend waterdamp. Kokers
met de hand gezet. = De enige CO2 neutraal geproduceerde afvoer in de markt.

Voor meer informatie over AGS EcoAfvoeren® neemt u gerust contact op of gaat u naar www.ags.nl/eco-afvoeren

AGS Products BV - Daltonstraat 54, 316 GD Dordrecht T: +31 (0)78 617 68 33  E: info@ags.nl  I: www.ags.nl




HD Daksystemen B.V. | Zaanstraat 2,5712 SN Someren | +31(0) 495 663 422 | info@hd-daksystemen.nl | hd-daksystemen.nl

HENDRIKXE:E

—— ROOF CONTRACTOR —2°F°

Operate on the highest level




